METHODE POUR FAIRE
DES INVESTISSEMENTS




1. ETUDE DE MARCHE




Comment s'y prendre 7

1. CIBLER les VILLES UNIVERSITAIRES, bénéficiant d’un aéroport et une économie
plutot dynamique.

2. FAIRE une ETUDE COMPARATIVE de toutes les grandes métropoles en prenant
en considération :

- |le nombre d’habitants
- |a concentration de la cible




2. NEGOCIATION




Comment bien négocier ?

. MAITRISER le secteur olu vous visez d’acheter

2. Achetez des biens ol vous étes SEUL PROPRIETAIRE (pas de copropriété

3. Cibler des BIENS AVEC TRAVAUX
4. RESPECTER vos interlocuteurs

5. REPERER les défauts corrigibles et ceux difficiles a améliorer




Comment bien négocier ?

9. Faire valoir le BUDGET TRAVAUX a investir pour la remise en éetat

10. Se renseigner depuis COMBIEN DE TEMPS le bien se vend (Castorus
11. Demander POURQUOI il se vend

12. Demander s’il y a eu d’autres VISITES et OFFRES D’ACHAT
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- 13. Se renseig ‘en majorité ou entierement




Comment bien négocier ?

16. Mettre en valeur la SOLIDITE de votre DOSSIER BANCAIRE

17. PREPARER minutieusement vos ARGUMENTS de négociation (votre prix doit
etre LOGIQUE

18. Proposer un PRIX en DESSOUS de celui qgue vous visez
19. Faire une offre LIMITEE dans le TEMPS
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3. VALIDATION DE LA DEMANDE




Comment faire ?
1. Analyser 'OFFRE et la DEMANDE dans le secteur

2. Se renseigner sur la fiscalité en vigueur
3. Choisir votre STRATEGIE : location meublée, courte durée, colocation, etc.

4. Rechercher des HOTELS a proximité (ils s’implantent toujours aprés une étude
de marché minutieuse)

5. Consulter de nombreuses ANNONCES sur des sites de reference
6. Se renseigner sur la POLITIQUE DE LA VILLE en terme de logement

/. Rencontrer les ACTEURS DE L'INVESTISSEMENTS RENTABLE : investisseurs,
constructeurs, gestionnaires d’agences immobilieres

8. Se renseigner aupres de son réseau



4. VALIDATION DE LA CIBLE
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omment faire ?
1. Consulter son RESEAU

2. Faire PARLER les agents immobiliers du secteur

3. Analyser la POPULATION de la ville : étudiants, jeunes actifs, cadres...”
4. Connaitre sa PSYCHOLOGIE et HABITUDES DE VIE

5. Faire MIEUX que |la concurrence
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Comment le rendre rentable?

1. réalisé dans le cadre d’un budget respecté

2. moderne







Comment construire son réseau ?

. Plus on investit, plus on interagit avec les principaux acteurs de
I'immobillier

. Intégrer des groupes de travail ou d’entraide entre entrepreneurs y
compris sur Internet

3. Assister a des seminaires immobiliers

e du secteur choisi

4. Appeler toutes les agences immobilig




omment construire son reseau ?

. Faire parler les vendeurs ou les agents immobilliers
. Faire un appel d‘offres pour les travaux

0. Demander des recommandations d’artisans a :

- chaqgue agence rencontréee




- BELLES PHOTOS faites
par un photographe

- ANNONCE qui donne ENVIE

http://business-we-like.com/




